
2018年5月
一对一投资者路演

新未来 新平台 新格局

1



集团概览1

竞争优势2

未来发展战略3

财务概览4

目录

2



2013-20171995 -1999 2000 – 2007 2008-2011 2018

1995

 主席吴铁先生创立
本集团，为中国领
先的综合性医药集
团

2005

 本集团成立苏州第
壹，展开药品生产
业务

2006

 本集团开始推广自
有品牌舒思

 收购上海经销商以
扩大医院的销售网
络

1999

 泰凌医药销售网络
遍布中国55个城市

2002

 本集团于上海建立
物流中心

2007

 本集团开始于苏州
建设新厂房

2008

 TPG成为本集团的股东

2010

 本集团完成苏州新厂房
及物流中心的建设

2011

 于香港主板上市

2013

 收购肿瘤新药喜滴克扩
充补助产品组合

2014

 结束疫苗代理及推广业
务

2016

 收购密盖息注射剂，战
略性进入骨科治疗领域

2015

 收购治疗丙型肝炎中药
松栀丸全部知识产权

2017

 喜滴克GMP批准并上市
 喜滴克新增适应症MDS

获CFDA批准进入创新药
品绿色快速审批通道，
进行II、III期临床研究

 完成密盖息注射剂资产
交割后，收购密盖息鼻
喷剂资产

 终止里葆多产品的代理
及推广，彻底结束第三
方代理及推广业务

2018

 喜滴克先经过江苏省药学专家、
临床专家、药物经济学专家等各
个医药领域多轮专家评审及遴选，
顺利进入江苏省基本医疗保险、
工伤保险和生育保险药品目录

 喜滴克「骨髓增生异常综合症
（MDS）」新适应症项目于2017
年被纳入国家科技部及卫生计生
委的「重大新药创制」专项备选
库，国家卫生计生委新药专项组
生物药组通知将获得金额为人民
币590万元的中央财政经费补贴资
助

 与美国领先生物科研公司 -
PFENEX达成协议,合作开发，以
及收购其产品BONSITY于中国、
香港、泰国、新加坡及马来西亚
的业务权益

凭借逾23年的发展，我们的营销网络覆盖全国，拥有自家研发及生产基地，为本集团的长远可持续发展奠定坚实的基础 3



吴铁先生、钱余女士

38.63%

公众

21.35%

交大昂立(600530.SH)

22.97%

股权架构
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楊宗孟先生、沈寧女士

17.05%

截止2017年12月31日
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本集团积极专注三大治疗领域的发展

精神科药品
骨科药品

血液及肿瘤科药品
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精神科领域核心产品 – 舒思

✓ 本集团第一个自家研发、生产及销售的产品

✓ 苏州第壹自主生产产品，2003年7月正式推出上市

✓ 用于治疗精神分裂症和双相情感障碍的躁狂发作，是精神分

裂症一线用药

✓ 已纳入全国医保、基药双目录，可医保100%报销

✓ 目前已搭建起100人的自营销售队伍

✓ 舒思普通片100mg一致性评价预计2018年完成，缓释片研发

预计将于2020年初获批

✓ 已实现全国32个省全国2,000家医院覆盖

✓ 精分患者需终身服药，药物依赖性强、替换性较弱

人民币千元

舒思2016-2017年收益表现

205,875 
216,689 

2016 2017

5.3%
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骨科领域核心产品 – 密盖息

✓ 世界三大药企诺华制药(Novartis)旗下的骨科品牌

✓ 美国FDA认可，临床使用超过30年

✓ 本集团于2016年7月完成收购密盖息注射剂，并于2017年10

月成功收购密盖息鼻喷剂

✓ 本集团于中国、香港、埃及与俄罗斯等31个国家销售密盖息

注射剂及鼻喷剂产品

✓ 能有效舒缓骨质疏松症及骨质密度减少引起的痛症，预防因制

动引起的急性骨丢失、各种原因引起的高钙血症

✓ 已纳入全国医保乙类目录，各地有15%设定个人自付比例调整

权

✓ 120人的销售团队已与国内骨科医生建立紧密的关系，全国32

个省份，全国2,500家医院全覆盖
45,827 

234,616 

2016 2017

人民币千元

密盖息2016-2017年收益表现
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血液及肿瘤领域核心产品 – 喜滴克

✓ 本集团2013年收购喜滴克专利并建厂

✓ 2017年4月CFDA批准上市，6月开始于医院销售

✓ 为国家1类新药，已获批治疗非小细胞肺癌和晚期乳腺癌

✓ 已纳入江苏、湖北二省乙类医保目录，可报销比例在70%-

90%之间。2018年计划进入安徽、湖南、广东、重庆四省

✓ 治疗骨髓增生异常综合症（MDS）及产业化转化研究项目被

纳入国家科技部「重大新药创制」专项，为全球唯一治疗

轻、中度MDS的药品

✓ MDS新增适应症已进入II期临床阶段，并获CFDA批准进入创

新药品绿色快速审批通道

✓ 目前已覆盖全国300家DTP药品、800家处方医院
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-

81,824 

2016 2017

人民币千元

喜滴克2016-2017年收益表现

注：因喜滴克2017年4月获GMP批准上市，故2016年并无该产品销售数据。



其他领域核心产品

肝病治疗领域核心产品 – 松栀丸

慢病治疗领域核心产品 – 卓澳

✓ 全球唯一一个治疗丙型肝炎的中药，2016年6月正式在医院销售

✓ 长沙制药自主生产产品，生产线获新版GMP认证

✓ 研发过程获得国家「863」计划资助

✓ 目前正与港大合作研发松栀丸的新配方，针对脂肪肝的疗效

✓ 苏州第壹自主生产产品，呼吸系统治疗领域的主要用药

✓ 广泛用于治疗慢性支气管炎急性加重、喘性支气管炎及支气管哮喘

✓ 本集团已收回卓澳代理权，由自有团队销售经营

✓ 2018年全年目标销量2,500万支
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本集团积极构建研发、生产、销售 -全产业链一体化布局

研发 生产 销售
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▪ 拥有逾20年医药行业运营、管理及销售经验

▪ 曾任夏尔医药公司中国区总裁、诺华公司肿瘤及血液事业部总监、百时美施贵宝公司肿瘤

事业部及心血管和代谢事业部总监、礼来公司销售经理

▪ 中欧工商管理学院EMBA硕士，北京医科大学预防医学学士

▪ 泰凌销售团队超500人组成，在精神、骨科、血液肿瘤三大主营

业务领域的占比分别为48%、42%和10%

▪ 销售队伍中，60%以上有外企工作背景，90%以上拥有本科以上

学历

▪ 销售团队由中枢神经、骨病和肿瘤三大事业部组成，下设销售部、

市场部、市场准入部和培训部

强大的销售团队及医药销售网络建设

以杜兴晖先生 -集团副总裁兼市场及营销中心总经理领军的泰凌销售团队

经验丰富、战略明确的销售团队
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 继续大力度推行全国层面的专业学术推广活动，展示并强

化专家及行业认可，提高品牌市场知名度

 核心产品开展了多项临床有效性及安全性研究；积极推进

循证医学认证，以促进产品被纳入《诊疗指南》《专家共

识》及《临床路径》，目前所有主要产品已进入县级

《临床路径释义》和《临床路径药物释义》

加强学术推广，提高产品知名度

 喜滴克、密盖息及卓澳等新潜力品种随着招标准入省份的

扩展，迅速拓展并渗透市场；

 抓住新地方医药机会，期待重点产品纳入更多省份医保目

录，从而快速切入市场

抓住新产品、新地方医保的机会

 配合国家分级诊疗政策引导资源向基层下沉，力求稳固高端

市场的同时，重点开发二三线城市和县级中小型医院以及社

区医疗机构等基层医疗市场

加快基层医疗市场的扩张
迅速渗透市场

 继续对内部营销团队及分销商进行全面系统的培训，提升整

体营销队伍的专业素养，从而使各个层级的营 销活动更具

效率

 科学细分市场，进一步挖掘产品市场潜力，对处于市 场不

同阶段的产品分别制定具体策略和目标

 逐步为重点新产品建设直销团

强化营销系统建设，提高营销能力

市场营销



中国泰凌医药集团14

我们积极专注创新药的探索、研发和商业化

提升新药研发能力

✓ 本集团积极与国内外研发机构合作，

其中包括Pfenex及香港大学

✓ 而Pfenex成为本集团研发体系战略布

局的重要部份，未来将通过产品开

发、建立合资公司共同研发，推动本

集团新药的创新能力

加快取得新适应症批准

✓ 加快完成MDS适应症二、三临床研

究，尽快获得批准

✓ 加快各在研产品的上市时间

专注重点治疗领域

✓ 我们专注于具有重大临床需求的治疗

领域，包括骨科、血液及肿瘤、精神

及神经系统疾病等

✓ 在三个治疗领域里面，要储备3-5年的

新产品



本集团加强在研产品建设、推进临床研发成果

领域 产品 可应用症状 研发阶段 预期上市时间

精神科疾病 WD1603 帕金森氏症 FDA，IND 2021

WD1601 精神分裂症 BE 2019

PF530 多发性硬化 美国III期 2021

骨科与关节疾病 PF708 骨质疏松 美国III期临床 2019

PF688 类风湿性关节炎 临床前研究 2025

血液/肿瘤疾病 NT1101 骨髓增生异常综合症 II期临床 2021

NT0201 脑胶质瘤 临床前研究 2023

PF690 急性淋巴细胞白血病 临床前研究 2025

PF582 眼底黄斑病变 美国III期临床 2020

PF529 白细胞减少症 Pre-IND 2022

其他 NT0801 NAFLD，NASH 临床前研究 2023



▪ Pfenex Inc(PFNX.US)于2009年成立

▪ 于2015年于纽约交易所上市，其股份编号为PFNX.US

▪ 总部位于加州

▪ 从事蛋白质研究及开发，特别聚焦开发生物类似(Biosimilar)及等效药品，以及其他高价值及技术含量高的蛋白质产

品

▪ 更拥有重组DNA蛋白质制造平台(Pfenex Expression Technology)专利，有关技术可以生产具更高准确度及更高蛋

白纯度的复合蛋白质

Pfenex Inc (PFNX.US)

与美国生物科技业界的先锋结合必将形成一股生物新药研发领域中强大的力量
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特立帕肽药品

✓ 甲状旁腺激素(PTH(1-34))

✓ 目前唯一获FDA批准的能促进骨形成的药物

✓ 可刺激骨形成、改善骨密度与质量， 降低患者椎和非椎骨骨折风险

✓ 具有骨折高风险的停经后骨质疏松妇女

✓ 具有骨折高风险的原发性或性腺机减退的男性

BONSITY  

✓ BONSITY是本集团与Pfenex共同开发的特立帕肽药品

✓ 泰凌医药积极研发、生产及销售骨科领域的药品，特立帕肽将与现有的产品产生协同效应

✓ 随着老龄化及骨质疏松症状日趋普及，BONSITY将为患者提供更优质的药品选择，同时进一步巩固并增强本集

团在骨科领域药品行业的领先地位

我们会继续深化与Pfenex的战略关系，带动泰凌医药的产业升级，加强生物研发领域的发展，

把本集团打造成为一家具影响力的生物科技制药企业

BONSITY –泰凌医药与PFENEX共同开发的特立帕肽药品
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▪ 拥有逾20年医药研发和临床经验

▪ 曾任北京积水潭医院呼吸内科及其老年病专业主治医师

▪ 罗达药厂医学部主任、绿叶制药研发中心医学部总监、
绿谷制药副总经理及研发总监

▪ 加拿大西安大略大学临床医学硕士，北京医科大学临床
医学学士

▪ 泰凌医学事务团队由13人组成，1人拥有博士学历，6人拥有硕士学历

▪ 目前国内专利已申请的有22个，获审批的有19个

▪ 研发采用资源整合研发模式NRDO(No Research Development Only)，与外部研

发机构合作，集中于后期开发，对项目进行里程碑式开发管理

医学临床团队

葛宝铭先生 -集团副总裁兼医学事务中心总经理
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苏州第壹制药有限公司（苏壹厂）

✓ 位于江苏省，占地逾50,000平方米

✓ 于2005年投产

✓ 主要生产富马酸喹硫平片（舒思）、注射用盐酸氨溴素（卓澳）

✓ 每年可生产片剂10亿片及冻干粉针6000万支

泰凌生物制药江苏有限公司（泰州厂）

自建生产基地，有效进行生产管理及质量控制

泰凌医药长沙制药有限公司（长沙厂）

✓ 位于江苏省，占地逾65,000平方米

✓ 于2017年投产

✓ 主要生产喜滴克产品

✓ 每年可生产300万瓶

✓ 位于湖南省，占地逾26,000平方米

✓ 于2006年投产

✓ 主要生产松栀丸

✓ 每年可生产50万盒
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将顺应政策及市场变化，调整战略，稳中求进，
同时积极探索国内外收购及合作机会，实现整体经营的发展壮大

加快外延发展

 专注精神科、骨科、血液肿瘤三大领域

 通过收购具成熟产品、生物技术及市场的目标企业，实现更大的协同效应，加快本集

团的业务发展

提升产品研发能力

 积极探索参股、收购研发成果的机遇，寻求与研发机构、科研院校合作，提升自主研

发能力

 实施持续稳健的研发战略，加大北京医学临床团队投入，推动产品的审评及审批工作

拓宽自有品牌销售

 喜滴克进入江苏省医保目录具有示范作用，预计快速放量；会积极进入其他大省份医
保，成为新一轮全国医保覆盖的药品

 舒思及卓澳代理转自营，由泰凌团队销售及理顺渠道管理；进一步加强学术推广，建
设专家队伍，强化品牌建设

打造多元营销平台

 通过加强学术营销培训打造更高效营销团队

 开办专业化学术论坛及研讨会，介绍药品适应性和作用机理

 运用数字化平台和医生、患者进行信息互动，加强合规性、同时降低成本
21
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人民币千元

收益

186,918 123,704 

314,296 

118,763 235,904 

290,550 

2015 2016 2017

下半年
上半年

人民币千元

经营溢利

57,181 62,048 
118,288 

78,776 
123,618 

93,145 

2015 2016 2017

下半年

上半年

人民币千元

毛利

64,508 73,270 
228,971 69,256 

180,563 

255,264 

2015 2016 2017

人民币千元

核心溢利

47,970 51,251 
81,822 

55,397 
80,603 

85,672 

2015 2016 2017

68.2%

90.8%

13.9% 27.0%

财务摘要
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资产负债率(%)

按到期年期分布的债务组合

人民币千元

财务成本及加权平均利率

按货币分类的债务组合

18.67%

34.80%

25.50%

2015 2016 2017

27,252 

29,032 

43,150 

5.9%

5.0%

6.0%

4.5%

5.0%

5.5%

6.0%

6.5%

0

25,000

50,000

2015年 2016年 2017年

66.7%
10.0%

23.2%

1年以內

1年以上2年以内

2年以上

12.5%

11.1%

76.3%

美金

港币

人民币

财务状况分析
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舒思： 2017全年销量721万盒

(盒)

喜滴克： 2017全年销量17万瓶

(盒)

密盖息： 2017全年销量178万盒

(盒)

卓澳： 2017全年销量2,061万盒

4,036,891 3,661,793 3,000,000 

3,220,109 3,553,000 4,500,000 

2016 2017 2018*

上半年

下半年

(盒)

487,724 402,000 600,000 

1,380,186 1,000,000 

2016年下半年 2017 2018*

上半年
下半年

Notes:2017年有诺华期初转库影响

15,690,220 
9,444,610 10,000,000 

14,816,780 

11,166,000 
15,000,000 

2016 2017 2018*

上半年

下半年

95,389 
70,000 

73,200 
150,000 

2017 2018*

上半年

下半年

核心产品销售量分析
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人民币千元

现金情况

人民币千元

总债务

351,384 

222,624 212,038 

2015 2016 2017

261,170 

497,596 
656,055 

394,853 127,612 

2015 2016 2017

长期 短期

人民币千元

总资产

人民币千元

存货

1,398,313 

2,562,739 
2,759,717 

2015 2016 2017

174,834 
167,062

65,313 

2015 2016 2017

资产负债表摘要
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截至2017年12月31日
人民币千元

截至2016年12月31日
人民币千元

变化

收益 604,846 359,609 +68.2%

毛利 484,235 253,833 +90.8%

毛利率 80.1% 70.6% +13.5%

持续经营业务溢利 210,545 24,700 +752.4%

本公司权益
股东应占溢利

165,195 116,181 +42.2%

基本每股盈利(人民币分) 10.72 7.46 +30.4%

派发股息(港仙) 3.5 2.5 +40.0%

股东权益 1,420,380 1,027,083 +38.3%

资产负债率 28.5% 34.8% -6.4%

2017年度财务状况
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谢 谢！
投资者关系联络：
中国泰凌医药集团有限公司
张洁贞 + 852 3167 4233

ir@ntpharma.com

公共关系联络：
皓天财经集团
颜琳琳 + 852 3641 1306

ntpharma@wsfg.hk
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